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前回の反省及び変更点
前回のIRレポートではレポートの枚数が多く 
煩雑である、と読み直して感じました。 
そこで今回のIRレポートでは商品及び当日についての 
内容を増やした代わりに何枚かのページを統合いたしました。 
下記を参考にご覧くださると幸いです。 

・前回のIRレポートの反省及び改善点と変更点のページを統合 
・販売する商品及び当日についてのページ追加 
・夏休み期間の活動について追加 
・今後の予定と活動に関するページを統合

○反省点及び改善点

○変更点
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変更を加えた箇所を中心に説明していきます。



企業理念
『自分をskin(好き)に～心と肌に透明感を～』
　第一回のIRレポートでは、 
『自己満足感が低下している現代社会に対して 
「フレーバーティー」を通しての自己満足感の向上、 
　スキンケアやリラックスを通した 
　自分を好きになるきっかけの提供、 
　お互いを大切にしていることを伝えるきっかけをつくるサポート』 
　を中心に考え、活動していました。 
　再度私たちが何をしたいのかクラス全体見直し、 
『ハーブティーを使い効果を得て自分を好きになるきっかけの提供』 
　を新しい考え方としました。 
　今後は新しいものに沿って活動していきます。
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活動報告

7月

9月

7/20 第二回IRレポート提出　

9/9 小冊子納品締切　

9/11 第三回IRレポート提出　

7/19 会社設立　

8/3.4 部長会議　

9/7 商品発注
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商品について
○ブレンドハーブティー
・東方美人ブレンド(7個入り)…販売価格:600円 
・おやすみ前のカモマイルブレンド(7個入り)…販売価格:600円 
・女性の味方ブレンド(7個入り)…販売価格:600円

○小冊子
・スキンケアを継続することでの精神的な効果や 
　ブレンドハーブティーとスキンケアのつながりについて記載。 
・購入後もお客様がスキンケアの継続が出来る様サポート。 
※全ての商品にこちらの小冊子を1人1冊付けて販売します。
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商品について
○ブレンドハーブティー

ハーバルですっきりとした飲み口に、 
東方美人の上品な甘い余韻を感じる味わい。
美容に良いと飲み継がれてきた 
高級烏龍茶「東方美人」や、 
ルイボスグリーン、ハトムギ、ローズヒップ
など全１６種をブレンド。
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商品について
○ブレンドハーブティー
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カモマイルの優しい風味をベースに 
ハーバルで爽やかな香り。 
パッションフラワー、バレリアンが 
美味しく調和した全１０種のブレンド。



商品について
○ブレンドハーブティー
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黒豆のほっこりした風味をベースに、 
優しい香りが特徴。アーユルヴェーダで 
女性の健康に良いとされてきた 
シャタバリにセントジョンズワートや 
西洋ニンジンボクなど全１３種をブレンド。



○ワークショップ
販売価格:800円 

・ハーブを使用したブレンド体験 
　　(衛生の関係上 
　　 ワークショップで使用するハーブは飲食にての 
　　 利用を避けていただくようお願い。 
　　 また、自宅でブレンドしていただけるように 
　　 お持ち帰り用のハーブもお渡し。) 

・「ハーブティーを使い効果を得て自分を好きになる。」 
　　ためのきっかけを提供。

商品について
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○ワークショップ

販売価格:600円 
内容:p8記載のブレンドハーブティー1種・小冊子(1人1冊) 
仕入れ個数:ブレンドハーブティー各商品80個×3種 
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　計240個 
　　　　　                              小冊子300冊発注予定 
　　　　　　 (1人2つ以上購入してくださる方想定の上) 
  

販売価格:800円 
内容:ハーブのブレンド体験 
　　 また各自家でブレンドしていただくハーブのお渡し 
　　 (小冊子) 
仕入れ個数:ワークショップ100回分(1日50個想定)

販売計画
○ブレンドハーブティー
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○主な感染対策案

学校側の規定により12の感染対策の徹底を行う。 
(教室内の人数制限、接触しないよう徹底等) 
当企業はワークショップも行う為、 
より一層の注意が必須である。 

・接客の際、社員全員がフェイスシールドを着用する。 
・動線が重ならないような展示・売り場の間取りを採用し 
　できるだけ人と人との接触を少なくする。 
・売り場の列は、距離をとりつつなるべく短くする。 
・ワークショップは換気の良い場所で2～3人あたりで行う。 
・商品のサンプルを売り場と離し、人が固まらないようにする。 
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　等 

新型コロナウイルス対策
○新型コロナウイルス対策について
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○予想売上
ブレンドハーブティー 
各商品1日40個×3種類×2日間×600円＝144,000円 

ワークショップ 
1日50個×2日間×800円＝80,000 

合計224,000円

利益について

○予想利益
224,000円-165,082円＝58,918円 

利益は20%を税金として納める為 
残りの80%を社員で分配します。
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前回記載の通り今回ハーブティーを販売するにあたり 
株式会社『生活の木』様にご協力いただけることになりました

1955年創業1967年設立。 
『「自然」「健康」「楽しさ」を提供することにより 
生活の木に関わるすべての人の生活を豊かにする』 

を経営理念とし、 
商品開発・製造・販売を行なっている。 

40年以上の歳月をかけ、国内外の提供農園から 
世界中の恵みを調達。 

それらを通じてハーブやアロマセラピーを普及させてきた。

提携企業様について
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班について
『調査、小冊子、実験、サイト、ワークショップ』の 
  5つに別れて準備を行います。夏休み中も班で活動致しました。

取締役

調査

小冊子

実験サイト

ワークショップ

インターネットを 
使用し内容をまとめる

小冊子の内容決め 
印刷業者様に発注

効果に関する実験 
それを元に動画作成

ワークショップの 
マニュアル作成

各班の内容をまとめ 
記事等の作成
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夏休み及び今後の活動

★班名をインタビュー班から 
　”調査班“に変更。 
・本やインターネットを使用し 
　ブレンドハーブティーについて調査。 
・展示用資料作成済。

○調査班 ○小冊子班

○実験班 ○サイト班
・調査班が調べた情報等を元に 
　レシピなどを実践。 
・動画の撮影を行い、 
　それらを展示予定。 

・インタビュー班・実験班より 
　集めた情報を元に小冊子を作成し 
　業者に発注済み。 
・冊子の製本を中心に準備。

・各班より集めた 
　情報を元にサイトを作成。 
・情報が増え次第情報更新し 
　当日QRコード等の形で展示予定。
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夏休み及び今後の活動

・感染対策案の考案。 
・マニュアル(台本)の作成。 
・当日は感染対策の徹底に努め 
　ワークショップのシフトを管理。

○ワークショップ班 ○社長・マネージャー

○会計 ○広報

・提携起業様との連絡。 
・各部のスケジュール管理。 
・商品発注。 
・当日のシフトを中心に 
　全体のスケジュールを管理。

・夏休みにかかった費用の計算。 
・会計が関わる提出物の提出。 
・当日含めお金の管理を行う。

・IRレポートの作成。 
・広告・クラTの制作。 
・掲示物のデザイン及び 
　教室装飾の監修を行う。
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今後の予定及び活動

9/11

9/21

9/20 文化祭2日目
9/21 株主総会　

9/19 文化祭１日目

9/18 準備日2日目

9/11　第三回IRレポート提出　

9/13 感染症対策案提出

9/17準備日1日目　
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社長より
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株式会社CHARME社長の兼古和香です。 

IRレポートご覧いただきありがとうございます。  
夏休み中の活動は社員一同意欲的に取り組み、 
私たち自身の学びも深まりました。 
社長という立ち位置は想像以上に責任が重く、 
私自身1度潰れそうになりましたが、社員やマネージャーに 
支えられながら何とかここまで持ってくることが出来ました。 
最後まで責務を全うし、 
クラス全員で笑って終われたらいいなと思います。 
社名のCHARMEはフランス語で『魔法』、『まじない』、を意味し 
 会社に関わる全ての方に幸せの魔法をおかけします。 

感染対策を徹底し当日お持ちしております。 
是非お越しください！ 



『自分をskin(好き)に～心と肌に透明感を～』

(株)CHARME


